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Los grandes sindicatos decomercio,
manejando enormes capitales y con
legiones de empleados @ su exclusi-
veservicio, pueden con facilidad ofre-
cer al comprador los articulos de su
especialidad en condiciones favora-
bles, con las ventajas del capital acu-
mulado y disponiendo de activida-
des mmiltiples.

Pero como todo en la vida encuen-
tra sus compensaciones, hay algo que
el capital no puede suplir y es la acti-
vidad excepcional que despliega el
comerciante, gran conocedor del ar-
ticulo en que trabaja; manejando por
si un capital fuerte y propio, ¥ con-
tando con crédito en los eentros pro-
ductores y con fuerte clientela, en
plaza.

lEse es el caso en que se encuentra
el establecimiento, que con ¢l nom-

bre de The High Life Poriefio, tiene
instalado en la calle Buen Orden
esquina & Victoria el sefior . Ramos,
en amplio ¥ lujose local con frente a
las dos calles.

Trabaja en articulos generales pa-
ra hombres; es decir, en camiseria y
toda clase de ropa blanca, en som-
breros, corbatas, bastones y cuanto
es necesario para lucir la elegancia
un cumplido caballero de sociedad. Y,
si en la novedad, en la elegancia, en
el gusio v en la calidad de la merca-
deria no admite competencia, en la
economiadelos precios y en el agra-
do del trato tampoco puede admi-
tirla.

Aparte del conocimiento de los ar-
ticulos que tiene el sefior Ramos, hay
una razén que explica este aparente
fen6meno, Nada se adgquiere en esa
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casa mediante corredores 6 casas in-
troductoras. El sefior Ramos estd
directamente al habla con los centros
de produccion, como hemos indicado,
y-asi, suprimidos los intermediarios
v los corretajes; las mercaderias sa-
len 4 plaza libre de los recargos con-
siguientes, con tantas venlajas para
el consumidor como para el comer-
ciante, pues la utilidad es mutua.

Tiene ademds otro aliciente este
sistema mercantil: las casas produc-
toras prefieren siempre para sus tran-
sacciones 4 las casas expendedoras
que con ellas directamente se entien-
den, vy asi apenas lanzada una creas
cion por aguélias ya estd en poder de
éstas, sin aguardar dla gestion del
comisionista, 4 la oferta, al pedido,
etcerera.

Si alguno, no conociendo The High

Life Porieiio pusiera en duda nues-
tra afirmacién, le bastaria detenerse
ante las espléndidas vidrieras conti-
nuamente renovadas, y siempre ar-
tisticamente dispuestas. Es seguro
que, siendo hombre de gusto, conoce-
dor de la Gltima palabra de la moda,
¢ inteligente en la confeceidon y en la
materia prima, verd que, lejos de ser
ponderativas nuestras frases, son
dictadas por la justicia,y aun gquedan
muy por debajo de la realidad. El
negociante, que puede ofrecer en re-
vista 4 un piiblico como el bonaeren-
se, tal desplicgue de galas y objetos
fitiles, ¥ variado diariamente, es sin
duda un hombre sagaz, experto, po-
seedor de todos los secretos resortes
de su comercio y merece las pala-
brasdealiento, que le dedicamos gus-
tosos.
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