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IOSE este ano una excelente
proaucecion de naranjas. Las
cosechas ultimas habian mar-
cado un descenso, pero la ac-

tual recoleccion supero el limite maximo
imaginado. Sin embargo, el precio de la
naranja en las ecalles y ferias de la
capital no reflejé ni refleja la holgura
de su produceidn : persiste, por lo tanto,
algo anormal, que interponiéndose en-
tre el lugar de origen v el puesto de
venta, encarece los precios, tornando
un producto abundante y util para la
alimentacion en un comestible de lujo.
Una ligera investigacién nos pondra en
conocimiento de esa causa escondida,
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que por su misma importancia, ha de-
jado de ser tal, para convertirse en un
hecho facilmente palpable, en un hecho
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fehaciente. Nos referimos a la especula-
cion de los intermediarios.

COMO SE PRODUCE Y SE VENDE
LA NARANJA EN SU LUGAR DE
ORIGEN

El productor de Corrientes no vende
su produceién “en flor”, como hacen los
poseedores de montes de duraznos en la
provincia de Buenos Aires, sino que
ofrece la naranja, va cosechada, sobre el
puerto o sobre la estacién de embarque.
Alli la adquiere el mayorista de esta
capital, quien ha enviado una persona
para ese objeto exclusivo. Esa persona
no se entiende. como podria suponerse,
directamernte con el productor o quin-
tero — que le llaman — sino con su re-

presentante, vale decir, con un
comisionista., Este comisionista
es el primer intermediario que
aparece, pues, entre el quintero
v el gran comprador. Ahora
bien: la produceién en nuestro
pals no esta organizada: nadie
sabe nunea cudntas naranjas se
Srﬂducir.ﬁ,n; no se realizan esta-

isticas aproximadas al respecto
ni hay posibilidad de obtenerlas.

uien encarece la fruta que comemos

Ni los cultivos se efectiian cientificamente, sino a la buena de Dios.
Montes hay, en Corrientes, donde jamas la mano ‘del hombre ha podado
un arbol, o le ha saneado, o ha perseguido una plaga. Asi las cosechas
deben ser, por fuerza, de frutos desparejos; el comisionista y el repre-
sentante del comprador efectian la primer selecciéon en el lugar en que
la produccion se ofrece. Si los cultivos y las cosechas fueran operacio-
nes organizadas sobre bases ciertas y si el productor hubiere selec-
clonado un tipo regular de fruta, ésta primer comisién podria dejarse
de lado y las ofertas se realizarian con toda facilidad sobre el puerto
de Buenos Aires.

LOS DOS MEDIOS DE TRANSPORTE

Adguirido el produeto, el comprador mayorista dispone de dos
medios de locomocion para transportarlo a Buenos Aires o a otro lugar
cualquiera de consumo: el ferrocarril v la bodeea fluvial. En muchos
casos dispone de uno solo: €l ferrocarril, cuando el lugar de producci6n
es mediterraneo. En el primer caso el transporte, por la eompetencia
de medios, es barato; en el segundo es carisimo, sobrepasa toda tole-
rancia. Por otra parte, el transporte se efectuara a granel, en bodegas
que llegan a contener hasta 400.000 naranjas o en vagones que soportan
hasta 16 o 20.000 kilos de carga. En dias htimedos o de lluvia, o cuando
la fruta ha sido recogida en avanzado estado de madurez, las pérdidas
son enormes; estas pérdidas contribuyen, por su parte, al encareci-
miento del producto. Como se ve, no se ha llegado atin a comprender la
necesidad del envase y de los transportes rapidos.

EL ARRIBO A 1LOS LUGARES DE CONSUMO

Cuando llega la produccién a los lugares del consumo, después
de multiples vicisitudes, es recibida y transportada al Mercado de
gba.stn o vendida, en el mismo lugar de desembarque, a los mino-
ristas. Una parte es revendida, inmediatamente, por dicho media-
dor, en las calles de la ciudad; otra, después de envasada, es retras-
mitida al interior.

La produccién ofrecida en la capital se destina a tres especies
de ventas: la callejera, sobre carros; la que se efectiia en los merca-
dos, ¥ la que se realiza en las ferias. Los precios a que cotiza cada
uno de los revendedores oscila de acuerdo al ménto de la venta. Si el
consumidor de la capital gustara menos de la comodidad que de la
abundanecia, él mismo podria adquirir, casi directamente, o con el
minimum de intermeaiarios, las naranjas sobre puerto o sobre el
Mercado de Abasto, con un cincuenta por ciento de beneficio. Hoy,
prefiere la comodidad a la baratura. Y como todo se paga. ..

RESUMEN EN GUARISMOS DE LO EXPUESTO

Vamos a realizar a continuacién, un resumen simple y grafico de
lo expuesto. Supongamos la compra v transporte de 1000 naranjas,

(Continda en Ia pirina 59)
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