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Correccion de nn Mal Haibito

N medio de corregir una mala costum-

bre econsiste en repetir muchas veces
la misma eosa, pero haciéndola eorrecta-
mente, hasta que el habito de hacerla hien
subtituya al de hacerla mal.

Una mecandprafa contrajo el wicio de
oprimir equivocadamente una teecla de la
méigquina de eseribir: siempre ponia unn
"o” en vez de una *i"” al deletrear la ter-
cera silaba de la palabra “inteligente”,
a causa de hallarse contiguas las dos le-
tras en el teclado.

Después de cometer el mismo error infi-
nidad de veces, lo coal la obligaha a borrar
la letra cquivocada o a inutilizar la coma,
tomé la determinacion.de eombatir de fren-
te el mal hdbito y corregirlo de= una vez
para siempre.

Para ello volvié a su méquina y eseribi6
la palabra “inteligente” un centenar de ve-
ces, observando cuidadosamente el movi-
miento de los dedos al llegar a la tercera
silaba; en pocos minutos la repitid en de-
bida forma diez veces més de lo que Ia
hubjera encontrado durante el trabajo de
-un dia. El mal hdbito qued6 corregido y
no volvié a entorpecer su labor.

Loz acrébatas comprenden muy bien el
valor de este procedimiento, vy a fuerza de
hacer la misma ecosa infinidad de veces
adguieren una destreza que es ¢l asombro
de cuantos les contemplan. Y, en especial,
cuando descubren alguna imperfeccién en
su trabajo, repiten con ingistencia el ejer-
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Liquido, Polvo o Pasta.
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cicio hasta que aguello que era mds de-
fzetuoso se convierte en su habilidad prin-
eipal.

No se Preocupe Usted
Inutilmente

l.as vanas tribulaciones arruinzn su feli-

cidad y minan su veluntad y su salud.
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— Sobre todas las adversidades triunfa

el temple del espiritn hv .. no que sabe
sobreponerse a todos los inforfunios.

J\,‘lﬂ‘r’ a menudo vemos a hombres que

7 parecen andar llevando en sus espal-
das una ecarga sobrehumana. Son los que
se desamparan a si mismos y ereen en-
contrar en una honda meditaeién la soin-
cion de sus conflietos. La mitigacion de
las hondas erisis en los negocios no se le-
Era con pasar horas y dias triturdandosze la
cabeza en indtiles edleulos v en absurdas
suposiciones, Ksa mitigacion o solucién
s0lo se encuentra aplicando €1 raciocinio
de un cerebro freseo y descansado. Enton-
ces la produccidin mental es mis vigorosa,
v de ella puede obiencrse €l mejor prove-
cho,

Nada mejor, en una comparacién, gue el
doeil dromedario, que con pesadas eargas
sobre el lomo atraviesa los desicrtos. Des-
puis de largas y fatigosas marchas, el
dromedario duerme con la carga todavia
en el lomo, preparindose en su deseanso
para la jornada del dia siguiente. Nada
le: preocupa ni le atribula. Duerme sosega-
damente, y la luz del nuevo dia le sorpren-
de eon la vitalMad necesaria para econti-
nuar la marcha. Brillante ejemplo para los
hombres que caen bajo el peso de sus pro-
pias e innecesarias preocupaciones.

Un pusildnime hombre de negocios, ante
el problema que le confronta, se sobrecoge
de temor y va a su casa con el cerebro agi-
tado por vagas disquisiciones. El hombre
es amo de =i mizmo, y a4 pesar de ello, no
pusde reprimir aquel sentimiento volunta-
rio, y deja transcurrir la noche sin obte-
ner para su cerebro el suchfio reparador. El
siguiente dia le sorprende mis azotado
que el anterior, Y el hombre marcha dan-
do traspiés con su salud y con su espiritu,
y acaba por caer vencido.

Si el hombre de negocios ha sufrido pér-
didas o reveses de fortuna, no debe por
ningin concepto scumular sobre esas pér-
didas un gasto innecesario de su salud
¥ su vitalidad, Estas son fuerzas indispen-
sables que €l necesita para recuperarse,

Alguien ha dicho que si la energia gas-
tada en intdtiles preocupaciones pudiecse
ser usada como fusrza metriz, podria mo-
ver toda la maquinaria que existe ea el
mundo,

De Pierpont Morgan

T A importancia que concedemos a las eo-
e .

~~ sas depende, en gran parte, de ¢dmo lng
mterpretamos. Para muchosg, el primer pre-
mio de una exposicion de cnadros se con-
cede a la pintura peor,

.4 [ 5 (]

Siempre hay lugar en el mundo para el

hombre que sabe cumplir eon su deber.,
L I Lh

La mejor recompensa que se obtiene tra-
I::n_iynf]n es la aptitud para prodocir més y
mejor,

o &

«ift estrechez de eriterio ha encadenado la
vida entera de millares de hombres a una
ccupacion invariabie.
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Descubrir necegidades y aprender a sa-
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tisfacerlas san las bases necesarias para
€rear un negocio importante.
%k it = 3

[Cuesta mdés trabajo eargar bultos que
firmar decumentos,

‘ducacion Comereial
de la Mujer

{ L ejercicio de los népocios cres clertas
formas de experiencia que tedas las
mujeres deberian poscer. Los ejemplos gqua
aaqul podiéramos adueir, dificilmante da-
rian una comprobacién ecompleta de esin
verdad. Hay quienes propalan que la vida
dal negoecio despoja a la mujer de su pa-
tiva delicadeza; comunicindole maneras
hombrunas y gustos demasiado positivos
v vulgares. Reconocemos que puede el
verdad en algunos casos; pero éslos mng
resumen la historia de la mujer en la vida
de los negocios, ni son argumsnto sufi-
ciente contra los buenos efectos que pue-
den obtenerse de la edueacién comercial
de la mujer.

Cierto joven resumia sus observaciones
¥ conclusiones sobre el particular, en log
riguientes términos: “Si aletn dia he de
elegir mujer, mis preferencias racaeran
fobre una que entienda algo de negocios
Importard poco que se haya o no ejereitado
en ellos, pero si deberd haber adquirido de
cualquier modo el buen sentido eomereial.
He conoeido numerosas jévenes dedicadas
a dicha proiesién, v muchas otras del todo
zjenas a ella, y creo, gin vacilar, que |4
practica del negocio prepara a Ia mujer
para una vida mas intensa, tanto en el
liogar como fuera de él. Los j6venes que
han visto de cerca los negocios, no 80T,
por regla general, tan infantiles, tan su-
perficiales, ni desprovistas de sentido prée-
tico como las que nada saben de estas ma-
terias. Al contrario, siempre aventaian a
las segundas en inventiva para arbitrar
recursos, en laboriesidad metédica, en es-
mero, en inteligencia econdmiea, v, de econ-
sicuiente, se adantan mejor a las eondi-
ciones de un hombre que ha de pasar ia
vida entregado a los afanes mercantiles.”

La Cultura en e! Comercio

LA atencidn de su chentela es otro punto

importante, en el eual nunca estard so-
brado el buen eomerciante; la simpatfa por
un comercio esta en relocion ntima con el
buen trato que en él encusntran los elien-
tes; los buenos modales de un wvendedor
atracn y valen tanto como la modicidad del
precio; se paga con satisfaceién aloo mnds
en una casa dond2 ge atiende con urbanidad
y no se va adonde, aunque por menos pre-
cio, e recibe al cliente groseramente.

Concurso Ingenioso

' L duefio de una easa minorista, vendoe
dora de aparejos para pesca, deseans
do hacerse notar con poco gasto, recurrin
a este plan: Adquiriéo veinte pescados vi-
vos ¥ después de hacerles tragar un pequefio
anitlo de cobre rojo, los arroio al estangue
de un paseo publico. Cada anillo tenia gra-
bada la fecha de la inmersion. Por medio
de unos pequefios prospectos anuneio el he-
cho, ofreciendo recompensar con diez dé-
lares & la primera persona que le devolvie-
ra uno de ios anillos; nueve a la seeunda;
ocho a la tercera, y un délar a cada unn
de las restantes. El resultado de este con-
curso ingeniogo fué una rapida venta de
sus apargjos de pescar y una notoriedac
adquirida rapidamente con poco gasto.

J. W. L,

ST T—— .

B SN SR R e e

e



