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—Discilpeme, senora, pero...
—8i. ;Por qué lo dice?

ses usted la que canta?

—Para pedirle que no dé esos alaridos tan fuertes, Mis obreros han abandona-
do va dos veces la obra creyendo oir el silbato que ordena dejar el trabajo.

A LA MEMORIA DEL PATRON

fué a la enramada, ensillé su caballo ¥y
partié.

Andando, al principio sin rumbo, ende-
rezé después a la pulperia de don Manuel
Redriguez, riquisimo comerciante rural con
quien de largos anos atrds mantenfa rela-
ciones econdmicas,

—Vengo — dijo sin preambulos — a que
me diga edmo estd mi cuenta,

El comerciante, extranado, satisfizq su
pedido. Verificé sus lioros y dijo:

—Tiene usted, don Pedro, cinco mil se-
tecientos ochenia y ocho pesos con veinti-
ocho centavos, en haber, sobrante de la 1l
tima venta de su campito del Chanar.

—Muy bien. Usted me dijo que tenia in
terés en el potrerito del bajo...

—Cierto, me conviene,

—Giieno. Yo necesgito completar diez mil
pesos. .. Vendo.

—iA qué precio, don Pedro?

—A cualesquiera, Aleanzando a redon-
dear esa cifra, cualesquiera.

—] Sobra, por poco que pague!

—No me importa gque sobre: hasta que
alcance,

—Un apuro?...

—iMuy grande!...

—DBueno, dentro de una semana,..

—iNo, ha'e ser dura mesmo!

Reflexioné Rodriguez. El estimaba mu-
cho a don Pedro, pero el negocio era muy
bueno, y él era negociante. Ajusté el pre-

(Conclusion de la pdging 15)

cio que quiso y que el otro acepté sin pro-
testar.

—Como comprenderd, aqui no tengo esa
suma; pero le daré un cheque que manana
mismo podrdé cobrar en la sucursal del
Banco, que estd de aqui tres leguas.

— Acetao.

Al dia siguiente, Etlchepare fué, bien
tempranito, a llevarle al patrén el cheque
por log diez mil pesos pedidos.

—Bueno — dijo el mozo; — como yo no
quiero que usted quede descontento de mi,
y como ademés deseo vendir tributo a la
memoria de mi padre, respetando sus debi«
lidades, lo autorizo para que en la proxi-
ma yerra, marque con su marca, cien ter«
Neros. ..

Pedro Etchepare era de estatura mds
que mediana; gin embargo, el patrén lo
vi6 erguirse como un coloso al responder
calmosa, serenamente:

—Gracias, patrén... No tendria ande
ponerlos: el Gltimo pedazo ’e campo lo aca-
bo a vender pa trairle la plata que me pi-
di6. ..

Enrojeciendo de
Mozo:

—1 Yo no te he pedido plata tuya, sinp
de la estancial...

Y el viejo, con la misma estoica sereni-
dad, respondié:

—Yo tampoco le he triido plata a usted,
sino a la memoria de mi finao patrén don
Eeonardo ...

indignacién, grité el
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CUATRO EN UNO

ESTILO, SOLIDEZ, CALIDAD, ECONOMIA
todo reunido a la garantia del artfeulo, significa
el méximo de ventajas obtenibles al hacer sus
compras,
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‘TIPPERARY!

1Ciudad ideal hacia la que marchamosl
rSiquiera exista en 7Ruestro corazinl

LAS celdas que estin destinadas a vie-
jos y enfermos en las priziones chi-
nas se calientan durante el invierno,
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N la ciudad ideal es un problema la

existencia de las pocas moscas que
existen, pues les falta aque comer en ra-
zon de que todos los almacenes que ex-
penden articulos alimenticios. tienen, in-
variablemente, anaqueles provistos de
cortinag o vidrieras.
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NCARGADO un principe inglés de fi-

jar las condiciones del premio anual
dado por la reina al celegio Wéllington,
decidié que el premio fuese dado mo al
digcipulo mds inteligente ni al mds ins-
truido, ni aun al més puntual o mis
aplicado, ni al mds discreto, sino al ni-
fio més noble, al que ofreciera mis dis-
posiciones pare ser un hombre de cora-
z6n y de principios elevados.
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1 N la vida — dijo Ary Scheffer,—na-

da produce frutos sin el trabajo del
espirvitu o del cuerpo. Esforzarse, y pro-
seguir esforzdndoese, tal es la vida. Con
un alma Vigorosa y un noble propésito
puede uno hacer lo que quiera, moral-
mente hablando,
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UNn vida llenada cumplidamente vale
m#as que los mas elocuentes discur-
sos. Porgque el cjemplo es un idioma
mucho mis convincente que las pala-
bras: esg instruecién en oeeidn, sabidu-
ria en ejercicio,

LA ECONOMIA ANTE TODO

ER.\ aprendiz de maquinista de ferroca-
rril. Durante la primera semana de
gervicios en la locomotora, su tinica tarea
consistié en aceitar las piezas que le indi-
caba ¢l maquinista, ¥ cada vez que le in-
dicaba, le hacia una u otra de estas seve-
ras recomendaciones:

—Cuidado con el aceite, muchacho!...
No dejes caer ni una gota... No malgas-
tes el aceite... jCuidado, que va a cho-
rrear el aceitel...

El pobre aprendiz tenia como un zumbi-
do en los oidos, la cuestién de la econo-
mia del aceite.

Uno de los ecapataces de la seceidén mé-
quinas le pregunté de sopetén, para darse
cuenta de sus progresos: :

—1Qué harias si al doblar un recodo
vieras que por la misma via viene en sen-
tido contrario un tren expreso?

Fl muchacho contesté prontamente:

~—jAgarro la aceitera y salto afueral

LOS DOS AVISOS

™o ha mucho, una empresa cinemato«

grafica yanqui anuncié con grandes
carteles una pelicula sensacional que se
titulaba: “El guillotinado”. Al dia siguien-
te, unos propagandistas de un especifico
contra las jaquecas, pegaron debajo otro
cartel ¥ los dog avisos quedaron combina-
dos asi: “El guillotinade”, “no mds dolores
de cabeza”,
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