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Al triunfo por la voluntad y la cultura

Puntos

La edad heroica

VI.—Los profescres
Podrigmaos dividic en tres partes ia
totalidad del

docante. Un
1 cabeza, estaria fo
mado por los verdaderos maestros, o

SO i
OrERNismo

aquellos que nos llevan o pensar por
tienta f'l'”'liil, mostrandonos nuevos

aspectos de la cienci os dedir, mailos

nueves de ver la realidad, El sesundo

gripo es @ ¢uerpo: looconstituyen los
profesores que saben, que ensefian, qua
a4 veces trabajan personalmente eu su
I--]'s’r';.:l“I'JII'. si bien ::|_‘_1r1 desarticula-
idos, por lo. epomin del movimiento
cientifico del mundo, No inluyen po-
derosgmente en la inteligencia ni ‘en
el corazin de la juventud, pero comu-
pican a sus alumnoes wha clerta suma
muy apreciable de conocimientos von-
cretos, Y,ien fin, el tercer grupo, que,
por fortuna, va menguando cada dia,
comprende algunes desventurados fun-
cionarios de euyos textos y explicacio-
nes, lo ands piadoso que puede decirse,
2 gque obli
te el tiempo.

Este dltimo grupo es la cola, Pero
el estwliante, como decin Gambet
refiriéndose n nua fraceion de su par-
tida, cortarse la
Tiene que asistir a esay clases y oxa-
minarse a fin de eurso.

i Qué hacer? A

now perder miserablemen-

“no puede colat?,

mi juieio, econ esos
profesores, el estudiante debe limitar
s trabajo servil a lo estrietamente
preciso para aprobar el curso. Verfi en
ello un ejercicio Gtil de la voluntad vy
una diseiplina para Ja vida, en la que
no han de faltar después semejanies

trabujos forzados; lo que no gane Ia
inteligencia, o ganard el cardetor,
Ademis, nna vez que el estudiante
conveneido ‘de que no se trata
de una opinidn suya caprichosa—jmu-
cho euidado en esto!,—de yn mero
juicio individuoal, sine de gue la in-
competenein del profesor es un hecho
ciorto, undnimemente reconocido pol

los hombres de

esto

giendia, {abl!, enton-
ces, jpor gué no agotar todos los re
varses leitos v legales, ineluso el (e
a upiuin'lu [u'l.lllh'n, en defensa de &u
ibir la ensefianza sevia
para su formacién per-
sonal y para el servieio de su pais!

Seguiilo grupo, La actitud entera
monte distinta. Con  esos profesoves,
que #on quizd la mayoria, procurenos
estudiar sineeramente, sacando de sus
leveiones enanto bueno podamos, que
acaso sea. mis de lo que al principio
nOs parecio.

Hagamps un ensayoe leal, plegi
donos déeilmente o su direeeidn. )
nos apresuremos—os hablo por propia
experiencig, — no nos Apresuremos o
juzgar, con petulancia pueril, a pro-
fesores medianos quizas, pero de los
cualeg tenemos no poeo que aprender,
Veamos, ecunando menog, en la euse-
fianza oficial do la asignatura, el
uiieleo alrededor del eual pueden
agruparse otros estudios, frabajos y
enrsos complementariod, UUn profesor
algo anticuadeo, por ejemplo, serd una
buena bhase para lecturas mis moder-
nas, Muy ma'a ha de ser unn clase
que no pueda servir de motivo para
un estudio profunde de aguel'a espe-
cialidlad ecientifica.

Queda el primer grupo. Hablemos
de &1 eon respeto, con profunda emo-
el Se trata de esos maestros sobre
los enales la juventud, sin ninguna
reserva mental, puede proyectar una
aureola de agradecimiento y de ad-
wiracidn, Cuando encontréis esos pro-
fesores, hendecid el dia y la hora en
que enfrasteis en su elase, Procurad
intimar con ellos, pedirles consejo y

derecho a v
(que necesita

Ibero-Amerikanisches
Institut

de meditacion para espiritus de todas clases

opinidn, ayudarles, =i fuera posible,
DT
il-

en sus investigaeiones, Nada, ni

bros, ni trabajos y reflexiones soli-

logrard supliv después esa re-

tarias

(AR5 lidad su-

|<||';H|I ~'I'i}| oL |-,-i~.‘.r
perior en la que deseubrimos aguell-g
hhamanos que, latentes tam
flentro. de* norotros,
desenvolver y sacar a luz en
---[lil‘illi

No quiero

valores
lién poildemos
naestro
gitar ningian  nombre.
cada enal en si

I ' Rrgueo de sus bisnes |--.'_|-'[[".',[-:|.

Fera entre misno,

les,—miuechos o recueride con
intima gratitud o
le dinde los ha

haya de decirse entonces: a esos pro

pocas, 3

én se los

recibido; v

araso

delo mis adn que a mis
fuvie-

todas los

fesores los

padres; gque pailres, toios los
pero maestros

1"on, asl, o
b

Luis de ZULUZTA.

Memorandum

Para cada din de la semsna
ra de tus hijos en la an-
cianidad 1o que en tu juventud hayas

hechio eon tus Li:l‘!l‘l"n Fittaco,

IT.—Las sentencias son ¢omo agu-
dos clavos gue hunden ln verdad em
niest memoria.—Diderot.

11l —La vida no es un idilio, sino
ung eosa, aungue alegre, seria.—We-
gener.

IV.—La salwl es el primer palri-

monio que debenios defender; despugds
vendria lo demis—Roudés,

V.—En lo por venir; lo mismo cn
politico que en el de las
aplicaciones indpstriales, acabarin
todos de convencerse de gue hay nor-
mas de conducta fundadas en leyes
inelnetables, atirmadas por la obser-
vacidn, v euvo desconoeimiento leva
a la ruina, tanto a los pueblos como
# los industriales.—Berthelot.

Vi—La palabra no reproduce mis

al orden

que ol pensamiento del homb la
cara ¢! de s naturaleza.—Schopen-
hauer.

VII.—Nuestro siglo (el xtx) no ed

de los débiles ni de los anémicos; ed
¢l siglo de los prodigados.
peores defectos —

Este cs

uno de sus Jules

Claretie,

Consejos de un millonario
Nezociantes y especnladcres

Toda buena mezela paede ser fa '
sifieadn; la falsifieacion en los ne-
goeins o8 la especulacién, En los ne-
gorips el hombre da siempre algo a
cambio de o que gana; realiza por
lo tanto ung mision Gtil. Su trabajo
es necesario v ofrece a la comunidad
un beneficio; trabaja, ademds, en muol-
tiplicar la riqueza de su naeidn; cot-
tribuye asi al progreso de todos ks
un buen elemento, 1 espeeulador, ol
contrarioy es un parisito gue vive i
expensas de la labor e los hombres
de negoeios, No cren nada, no satis-
face neecesidad algura, Cnando gana,
s embolsa la plata sin prestar nin-
ghlin  servicio, sin entregar nada en
eambios cuando pierde, su companero
en especulacidn le arrebata ei dine:o.
Es una sinple operacidn de juego que
degrada *a los dos, Jamhs se pueds
uno dedi o honradaments & los
negoeios y a  In especulacion,  Los
procedimientos y el fin de' cada una
de esas earreras son obsticnlos insdt-
perahles pars la ofra. Un negociante
honrado no puede- especular; los que
han depositado en él su eonfianzn
tienen el derecho de exigirle que so
snjete estrictamente a los métodos se-
guidos en el eomercio, Il acreedor
acepta los riesgos que log uegocios

de la espeeunldacion.
1 Y la, verdad no tie-
nen nada de comion.

Noventa y ¢
anzan o
ta propia, un ‘¢on

Ren pol ciento de los
i ||l"_:II1‘]|I_- |||'I|' Cnen-
pn salir g 1t

inereille,

jue-se

N st empeno; paree e51)

v, sin embargo, asi le aseguran las
estadisticas., Se Jird que a la ¢
st ge le hate decir 1o gue s

quiere; a pesar de naglie negard

ps considerab’o, No

050,

(que Ia PE O 0T

}liil.:ne‘ll que intente lisuadirles de la
iden de Hegar a ser anios en sus nes
govios. Eso es lo que hies falta., So-

futuro hombre de uwego:

sa.ienta

hire todo, el

¢ips no se
ilan
Hero que dice con I

Jor ¥ que pu

decirle, Es un verdad

nocemos: un sendero peligrosp, el pe-
ligro es en él un atractivo mias, "

El joven due se ha diewdpds a ser
. hombre (e negotios, no permitira

gque nadie |o ancamine y Jle impulse
por ofra sendls
lwehia, tentar

Pebe avanzar y debe

Quiero arrostrar la
uerte, O eara

O eTiz,

saber e I|I-!N-51~
dande se divige, Sied
tiempo para

vitla a la eselavitud e un
lario, ddespués de  laber
unfar v después de

viene ¥y &
le quedara

snjetar
!lll|||'1' Sl

intentado

ponvencerse de

los ['li'};i-ll]‘.

deseubrir el
de excepeid-
ariido en

sl €53 0.N0 e

He iutentaido
estudiante
pades aptitudes v del oa
lns compaiias, No erean que esus uig

destinog

reserviade al

deseripeiones son puramente imagina.
piom. No pi dia sin
granides Ho peurran

=0 coneedan

gque en las

SHERT eambios

sonsos a los empleados
i nin

1o en ellas; on
an  de
durar,

jovenes gue traba
poblacion
8 PrOmociones,

goneeilerse
Nees=
SANETe . NUevVi.

A. CARNEGIE.

£
gina
e

Puara

sitan los negocios

Mas sobre el tiempo es oro
el tiempo es oro
Freepentemente habéis
vidtioras o oen de los vendedo
nbulanted, oljetos de paja, o
madera tallada, piel u otros ani’og s,
que desde el primer momento atiacen
por lo ingenlosos ¥ originales, Os d2-
tendréis ante ellos, los examinaréis
atentamente y, si os dicen
hechos a mano, os
derar la paeiencia con que han solo

visto en las
NANOE

I'ps

e
asomhrard

heehios,

Si preguntiis por el origen de efos
objetos, os divdn que obhras e
chinog y japoneses, Aeaso 08 asom-
hréis, Pero o haréis segonramente zl
saber que sn precio es insignificante,
St interroghis a quien sepa la ver-
duilera razdn, sabréis que la baratura
ohedece simplemente a que los chinos

s01

poneses que se ded
guenas industrias, no tienen oo enen-
ta, al fijar el precio de wventa, ef
factor *ticmpo empleado’™.

Como  los chinos y los
hay muelos hombres en Amériea: no
tignen en cuenta el valor el fiempo.
Log encontraréis, aecaso, en la plata-
forma de un tranvia, o en la esqninn
de una ealle, v os retendrean, os ha-
biardn, pretenderdn wmatar orios
intoyminables arrebatiindoos una hora,

(Una hora! Para ¢l hombre de mu-
chos negoeios, cada hora de tiempo
puede legar a valer... ;Quidn polrd
caleularlo? Los distraides que pierden
i hora sin darse cuenta de ello,
no Ja perderian si sn interlocutor les
hiciera ver que lo mismo es perderla
(ue arrojar cineo pesos al wmar

Los ingleses han definido mejor que
nadie lo que vale el tiempo: *“time
is ‘money’’, dicen: ol tiempo eg oro
K8 wverdad: pero no tota'mente, por-
que no hay ora que le sea equivalen-
te. No hay oro gue pueda dar tanfo
interés liguido, ni mis a  proposito
para ser ahorrado. No hay oro que
tan seguro pueda guardarse: séloo la
muperte acaba con él. La mixima in-
glosa habia de haber dicho:

““No hay oro como el tiempo™?’

i esas pe-

japoneses,

sus

PreuBischer Kulturbesitz

El anuncio
Un prejuicio,

”.‘II\' Yonen ntunero de comerciantes
que tienen aversion al anuneio poTgU
&s populachero, Dicen g ]
lidad de la mercaneia,

T TR lp iy
los precios y la

pralenel
mis anstera mora

virfu-

'III‘H':IH]'il en el "II[!II'I'r‘.I.'III'II- =0l
des muy capaees (e sustituir v aun de
superar el

doeeiton de

:I'IIIH"i".

arave: es la tra-

poder difusivo del

A equivoeacion e

aquella antigua conse

‘@l buen el aren se vende’

Loz

pano en
han

|."H'J|i|||1~' |I|'|||I:|,-l|| L #1 al

chientela,
tion-

comer

lgma a su
los paifoquiancs no acaden a sa
da. Hs i

comereiante no

inuegeble que muchos
viven perfectamente sin

sidlad de anunciar sus mercancias, pe
! rtird gque

nita-

v, 81 s¢ les observa, se a

S NegoCin e pogueno v
das sus aspiraciones.

[ln fabricante de
nuesiro, 1N0s

calzado, amigo

deein en cierta ocasidn,
negiandonos la eficacia del avise, que
rechiazaba e
pard él
medio de
los del
anunreio, porque eran fantos los pedi-
digriamente
fabrica; dispuesta para menores fosas,
np produocia lo bastante, lo cual le oea
stonaha diggustos, pnes era moy cuida-
doso ¥ tenia mooho celo en servir pun-
tuglmente a elientes. La fabriea
nor (eallamos su nombre por
et situada on una
gran importancia, en donde no te-
por entonees ningan competidor,
i todos los suburbios ¥ pueblos cer
canps geudinn a suo establecimiento
para proveerse de calzado. Pero lego
un idia en que otro fabricante monto
unga sueursal en un sifip proximo v,
como es logico, inmediatamente surgio
la competencia. Para no ser demasiado
profdigos, diremos que el antigan fabri
cante vid de tal manera mermada sa
veata que se vid obligade a bosear
mereados muy alejados de su estable-
vimiento, en los cuales no consiguit
tr r sino merced a una constante
campaiia anuneindora que levs g eabo
(ilielip sea en honor de |la verdad)
aran aclerto ¥y perseveraneia,

Sin el menor trabajo” multiplicaria-
mos los ejemplos. Todos los grandes
comereiantes preconizan las virtudes
del anuneio, v siosu testhmonio no
Iwistara, serin sufieiente hojear caal
quier revista norteamericana para quoe
el mas inerdéddulo ge convenciera,

toda clave de
punto de
saerte encontrar un

ir efectos

hasta el

g1

e

[T contrarios a

das e recibiag, que su

Bis

laza

ton

Correspondencia

Melancélico—Si, la salud es o pri-
mero, ¥ el buen humor lo segunilo, Sin
esas dos condieiones, el trabajo no da
ripidos resultados, Para
obiteney apetito; hemos leido esta re-
seta: bacer unn infusion de des pe-
llizeos de semillas de zanahoria en
medio litro de agna hirviendo, para
beber entre la ¢omida esta infusion
bienhechora, endulzada con miel,

Vicente Rios. — Las nowvelas de
Erelmann-Chatrian no son de uno, si-
no de dos avtores: Emilio Erekman
(1822-1809) v Alejandro Chatrian
(1826-1880). Bus ohras son;, en gene-
ral, dle eardcter histdrico, '

Jogé Miralles —Dactilografin os el
arte de manejar Jas teelas de lans
tipindoras  para la  eseritura  meed-
niea, Dactilografo es un término nsa-
o impropiamente por algunos para
designar al tipista, ¥ por otros para
nombrar al mecandgrafo o a la ti
dora .

Un hugoniano.—FEs natural su asom-
bro al ver atribuidos al gran poeta
de ““La leyenda de los siglos’’ con~
coptos relativos al ecomereio. Son reals
mente suyos y log hallar vsted en
un diseursp  promunciado por Victor
Hugo en la Chmara de log Pares, con
motivo de un proyecto de ley sobre
mareas de fabriea. Hea pieza orato-
ria forma parte del volumen * Antes
del destierro®™ (Rouff y Cie, edito-
Tes).

ri buenos v
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